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Byty negocjator FBI zdradza techniki negocjacji, ktore
sprawdzaja sie nawet w najtrudniejszych sytuacjach!

Chris Voss wielokrotnie stawat twarzg w twarz z przestepcami,
ktorzy wzieli zaktadnikow. Podczas petnienia roli gtdéwnego
negocjatora FBI w  miedzynarodowych  sytuacjach
zaktadniczych przetestowat opisane przez siebie techniki na
catym spectrum ludzkich dazen.

Jego ksigzka Negocjuj jakby od tego zalezato twoje zycie
znakomicie taczy narracje w stylu thrillera z elementami
technik negocjacyjnych. Poprowadzi cie do swiata negocjacji o
wysoka stawke. Znajdziesz w niej miedzy innymi trzymajace
w napieciu zakulisowe relacje z dramatycznych wydarzen
rozgrywajacych sie na opanowanych przez gangi ulicach Haiti
czy ze stale komplikujacej sie sytuacji napadu na bank w
Brooklynie.

Chris Voss opisuje umiejetnosci i strategie negocjacyjne, ktore
pomogty jemu i jego kolegom odnies¢ sukces w
najtrudniejszych sytuacjach, gdy w gre wchodzito ratowanie
ludzkiego zycia. Ten swiatowej klasy negocjator pokazuje, jak
korzysta¢ z tych narzedzi w miejscu pracy i w kazdej innej
dziedzinie zycia. Przedstawia dziewie¢ efektywnych zasad —
sprzecznych z intuicja taktyk i strategii — abys i ty mogt stac
sie bardziej przekonujacy zaréwno w zyciu zawodowym, jak i
osobistym.
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Uczysz sie i doskonalisz, ogien rozpala sie w Twym sercu.
Pragniesz zapanowac nad autodestrukcyjnymi myslami,
emocjami i reakcjami. Zyjesz nadziejg, ze zaczynasz nowy
rozdziat. Niestety, stare nawyki powracaja jak bumerang.
Chcesz sie zmieni¢, ale nie potrafisz. Wracasz do punktu
wyjscia, a madrosci przepadajg w niepamiec.

Zaprojektuj siebie na nowo i osiggnij osobistg doskonatosc.
Stan sie pewny siebie jak wybitni atleci, szczesliwy jak
mistrzowie duchowi i stale zmotywowany jak rasowi
biznesmeni. Owocem przemiany beda Twoje sukcesy
osobiste, sportowe i finansowe. Odkryj sekret swiadomego
kreowania nawykow. Realizacja Twojego wymarzonego ,Ja"
jest na wyciagniecie reki. Wystarczy po nie siegnac,
przestudiowac i zapamietac do konca zycia.
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